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Curriculo

= Bacharel em administragcao de empresas e Direito.

= MBA em Gestao estratégica do Agronegocio, pela Fundacao
Getulio Vargas Paulista;

* Especialista em compras estratégicas (INBRASC);

= Presidente da Camara de Modernizacao do Crédito e Instrumentos
de Gestao de Risco do Agronegdcio - Ministério da Agricultura e
Pecuaria — MAP;

= Representante da Aprosoja MT em comissdes técnicas do Instituto
Pensar Agropecuaria - IPA;

» Tendo atuado nas areas de Administracao de Vendas,
Planejamento, Estratégia de Distribuicao, Compras Estratégicas e
Comercial pelas multinacionais Monsanto, Mosaic e Syngent
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Provocar reflexao!

o
Aprosoja



Os déficits regionais sao ainda mais graves!




Sabemos das consequéncias.
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Entdo por que nao é uma prioridade?

Inflacao x PCA
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Entdo por que nao é uma prioridade?

Selic x PCA
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Entdo por que nao é uma prioridade?

Inflacao x Moderfrota
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Entdo por que nao é uma prioridade?

Selic x Moderfrota
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Payback do investimento (?)

A palavra “Payback” significa “retorno”, na
traducao livre do inglés. O termo é usado para
definir o tempo que um investidor leva para
recuperar seu capital investido em um projeto.

>

.
Aprosoja



Payback do investimento (?)

1 Disponivel — Contrato antecipado
] Reducdo custos do frete ponta curta
1 Ganho com a padronizacdo dos graos

1 Desconto médio das tradings pela umidade
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Payback do investimento (?)

DISTANCIA (KM)

AREA AREA
MILHO SOJA
200 500
450 750
700 | 1.000
950 | 1.250
1.200 | 1.600
1.450 | 1.700
1.700 | 1.750
1.950 | 2.250

40 | 60| 80 00| 120 | 140 | 180

Nao viavel armazém préprio
Viavel armazém proprio
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Payback do investimento (?
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Payback do investimento (?)
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Payback do investimento (?)
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Piramide das necessidades de Maslow

Autorrealizacao k

Status

Sociais

Seguranca

Fisiologicas 5
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Estudo de Caso - exemplo

1. INFORMACOES DA PROPRIEDADE (em R$) = Soja = Milho |-
Area de plantio (em hectares) 500 500
Produtividade média (sacas por hectare) 62,3 112,68
Preco médio Contratos (RS/sc) RS 105,00 RS 30,00
Preco médio Disponivel (RS/sc): RS 125,00 RS 43,00
Percentual de umidade média do grdo colhido (%): 18% 14%
Percentual de média impureza do grdo colhido (%): 1% 1%
Percentual médio de avariado/ardido do grdo colhido (%): 9% 5%
Frete curto (RS/sc): RS 2,09 RS 1,98
Comercializacdo antecipada antes da construcdo do armazém (%) 80% 80%
Comercializacdo antecipada apos a construcdo do armazém (%) 40% 40%
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Estudo de Caso - exemplo
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O retorno pode ser muito antes...

Produto. .: 000001-S0UA
varledade: 003-INTACTA I I
Safra....: : 003-S0J4 20/21
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Ganhos nao quantitativos

* Tranquilidade para adimplir contratos;
= Melhor capacidade de contratacao de frete;
= Foco na colheita;

= Evolucao no nivel de gestao da propriedade.
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Momentum...

impulso, forca, impeto; impulso; animo, embalo, folego, gas,
ritmo. 5
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Obrigado!
Thisge Rocka
S Aprosojt

aprosoja.com.br
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